Desmontando al FMI

Que diferencia hay entre una verdad y una falsedad?

Que diferencia hay entre una media verdad y una mentira a medias?

Cuando se manipula? Cuando se intoxica?

Veamos…

Intentaremos desmontar algunos de los argumentos utilizados. Luego ustedes califican…

A - El extraordinario auge de la economia mundial desde la Segunda Guerra Mundial es en cierta medida resultado de la liberacion del comercio exterior. 

En el siguiente cuadro se presentan datos del propio FMI en los puede verse la evolucion historica, desde 1982 en adelante y las proyecciones hasta el 2005, y hasta el 2008, del Banco Mundial, de las economias avanzadas, paises en desarrollo y paises en transicion.
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Resumen del escenario mundial de referencia a mediano plazo

(Variacion porcentual)

     Promedio de 

Promedio

Promedio 

Banco 

          8 años

de 4 años

de 4 años

Mundial 

1982-89

1990-97

1998-01

2002-05

2002-08 E

PIB real mundial

3.6

3

3.5

4.2

3.2

Economias avanzadas

3.4

2.6

3

3

2.7

Paises en desarrollo

4.3

5.8

4.4

5.9

4.9

Paises en transicion

3.1

(5.1)

1.8

4.4

3.7

Volumen del comercio

mundial

5.0

6.6

5.9

6.7

Importaciones

Economias avanzadas

6.4

6.1

6.9

6.2

Paises en desarrollo

1.1

9.3

4.5

9.1

Paises en transicion

2.7

(0.9)

2.5

6.3

Exportaciones

Economias avanzadas

5.3

6.9

5.5

6.2

Paises en desarrollo

3.8

9.4

6.0

8.8

Paises en transicion

2.8

(0.3)

5.4

5.8

Relac de intercambio

Economias avanzadas

1.3

(0.2)

0.3

0.1

Paises en desarrollo

(3.5)

(0.5)

(0.3)

Paises en transicion

(0.1)

(2.5)

(1.0)

(0.1)

(Porcentaje del PIB)

Balanza en cta cte

Economias avanzadas

(0.3)

0.1

(0.5)

(0.8)

Paises en desarrollo

(0.2)

(1.9)

(0.8)

(1.5)

Paises en transicion

0.4

(1.1)

(1.8)

(2.3)

Deuda externa total

Paises en desarrollo

37.2

36

36.7

32.2

Paises en transicion

8.4

33.6

48.8

44.5

Servicio de la deuda

4.6

4.8

5.8

4.9


Del cuadro anterior se puede comentar los siguiente:

1) El PIB real mundial ha tenido un mejor comportamiento en el periodo 1982 –89 (promedio de ocho años, variacion porcentual) (3.0%), e incluso que en el periodo 1998 – 2001 (promedio de cuatro años, variacion porcentual) (3.5%). Las proyecciones 2002 – 2005 planean un crecimiento del 4.2%; cifra modificada en las estimaciones del BM para el periodo 2002 – 2008 que lleva la cifra al 3.2%.

2) Las economias avanzadas mejoran en el periodo 1998 – 2001 (3%) con respecto al anterior, 1990 – 97 (2.6%), aunque no alcanzan a superar el promedio del tramo 1982 – 89 (3.4%). Las proyecciones -mas conservadoras del BM- llevan el crecimiento del periodo 2002 – 2008 al 2.7%.

3) Los paises en desarrollo disminuyen su ritmo en el periodo 1998 – 2001 (4.4%) con referencia al anterior 1990 – 97 (5.8%) y solo logran igualar lo alcanzado en el tramo 1982 – 89 (4.3%). Las proyecciones del BM llevan el crecimiento del periodo 2002 – 2008 al 4.9%.

4) Los paises en transicion no llegan a recuperar en el periodo 1998 – 2001 (1.8%) el ritmo de crecimiento alcanzado para el correspondiente al de 1982 – 89 (3.1%) y solo muestran un resultado aceptable si se comparan con el periodo 1990 – 97 (de involucion absoluta) (-5.1%). Tampoco la proyeccion del BM 2002 – 2008 (3.7%) mejora mucho los resultados en el periodo 1982 – 89.

A la vista de estos resultados no pareciera que la globalizacion (y su hijo predilecto el comercio mundial) hubiera provocado un ritmo de crecimiento economico por sobre la tendencia anterior.

B - Una de las consecuencias de este proceso ha sido la tasa de expansion del comercio internacional que en los ultimos 20 años…ha intensificado la integracion economica…La mayor expansion fue en los paises en desarrollo…

Por seguir con la misma fuente, aunque a lo largo del ensayo hay mucha mas informacion de contraste, digamos:

5) Con referencia al volumen del comercio mundial, se destaca el mayor ritmo de crecimiento de las importaciones de los paises en desarrollo que alcanza un 9.3% en el periodo 1990 – 97, cuando en el tramo 1982 – 89 lo habia hecho al 1.1%. Mientras los paises desarrollados disminuyen el ritmo de crecimiento del periodo 1990 – 97 (6.1%) con respecto al periodo 1982 – 89 (6.4%).

Estas cifras parecen desmentir la teoria -politicamente correcta, aunque no sostenible- con respecto a que la apertura comercial beneficia a los paises menos desarrollados. Si bien en el periodo 1998 – 2001 la posicion relativa mejora: economias avanzadas 6.9%, paises en desarrollo 4.5%, en las proyecciones del FMI 2002 – 2005 la situacion nuevamente se revierte: economias avanzadas 6.2%, paises en desarrollo 9.1%.

6) Visto del lado de las exportaciones el volumen del comercio mundial tampoco permite una comparacion del crecimiento que favorezca a los paises en desarrollo, dado que al ritmo del periodo 1990 – 97 (9.4%) hay que compararlo con el periodo 1982 – 89 (3.8%) notablemente mas elevado que su simetrico de importaciones (1.2% en el periodo 1982 – 89).

Tampoco las proyecciones favorecen las expectativas de un mayor beneficio       exportador dado que a un crecimiento del 8.8% en el periodo 2002 – 2005 para las exportaciones se cruza un crecimiento del 9.1% en igual periodo para las importaciones.

7) Las relaciones de intercambio siempre van a menos, en 1982 – 89 (-3.5%), en 1998 – 2001 (-0.5%) y en 2002 – 2005 (-0.3%).

8) Tampoco la balanza en cuenta corriente muestra una mejoria destacable, pasando de representar un deficit equivalente al 2.2% del PIB como promedio de ocho años para el periodo 1982 – 89, a un deficit (proyectado) equivalente al 2.2% del PIB como promedio de cuatro años para el periodo 2002 – 2005 (una mejora del 32% en un periodo de 23 años?).

9) La consecuencia de todo ello se evidencia en la evolucion de la deuda externa total que pasa de representar el 37.2% en el periodo 1982 – 89, al 36% en el periodo 1990 – 97, y al 36.7% del PIB en el periodo 1998 – 2001, para recien llegar -en el terreno de las promesas- al equivalente a un 32.2% del PIB para el periodo 2002 – 2005 (una mejora del 13% en un periodo de 23 años?).

10) Aun peor resulta el comportamiento del servicio de la deuda, que se mantiene casi inalterable a lo largo del periodo en analisis: 1982 – 89 (4.6% del PIB), 1990 – 97 (4.8% del PIB), 1998 – 2001 (5.8% del PIB) y proyectado 2002 – 2005 (4.9% del PIB).

A partir de esta lectura -cifras insospechables ofrecidas por el FMI y el BM- cabe preguntarles:

Han sido los paises en desarrollo beneficiarios de la globalizacion, de la apertura comercial y del libre movimiento de capitales (financierizacion, la otra hija del proceso de mundializacion)?

C - (Los paises en desarrollo)…actualmente realizan un tercio del comercio mundial, frente a aproximadamente un cuarto del comercio total a principios de los setenta...

Decir falso suena muy fuerte. Por ello les aportamos los datos y ustedes ponen el calificativo.

El BM en su Informe: World Developments Indicators (2001), Cuadro 6.2: Direccion y crecimiento del comercio de mercancias (que ya utilizamos en otro apartado del presente ensayo) nos señala:

Para 1999: Total de importaciones de los paises de altos ingresos desde los paises de medios y bajos ingresos por un equivalente al 18.3%.

Para 1999: Total de importaciones de los paises de medios y bajos ingresos desde los paises de medios y bajos ingresos por un equivalente al 6.9%.

El mismo BM consolida los datos y asigna a los paises de ingresos medios y bajos una participacion en el comercio mundial para 1999 equivalente al 25.2% (18.3 + 6.9).

Exactamente la cifra que el FMI indicaba (peyorativamente) como la alcanzada por el comercio de los paises en desarrollo en los años setenta.

Tampoco por el lado de los crecimientos del comercio parecen llevar razon (al menos tanta):

Para el periodo 1989 – 99, mientras las exportaciones de los paises de altos ingresos alcanzaron un crecimiento del 5.7% en su comercio entre ellos, los paises de ingresos medianos y bajos lograron aumentar sus exportaciones a los paises de altos ingresos en 9.1%

En el mismo periodo (1989 – 99) mientras las exportaciones de los paises de altos ingresos alcanzaron un crecimiento del 6.1% con los paises de ingresos medios y bajos, los paises  de ingresos medios y bajos lograron aumentar un 9.2% en su comercio entre ellos.

Si bien las estadisticas siempre se pueden interpretar segun el cristal por el que se las mira, como dicen en mi tierra, mas pronto se atrapa a un mentiroso, que a un cojo…

D - Lo que esta en juego …es…mejorar las perspectivas del comercio mundial mediante la mayor liberacion del comercio (campo en el que aun queda mucho por hacer pese a los avances conseguidos) y consolidar la funcion del libre comercio como elemento de la globalizacion para seguir elevando los niveles de vida de los paises ricos y de los paises pobres…

Para aquellos a los que pueda interesar una radiografia de la decada (1990 – 1999) se presenta un conjunto de indicadores economicos para los paises en desarrollo, excluidos los paises pobres muy endeudados (PPME), a partir de los datos del FMI (mayo 2000)
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Indicadores economicos para los paises en desarrollo

excluidos los paises pobres muy endeudados (PPME)

(Porcentaje del PIB)

1990 - 1994

1995 - 1997

1998 - 1999

PIB real per capita

1.6

1.7

0.2

Ahorro

19.7

21.8

20.4

Inversion total

24.2

26.3

24.9

Inversion privada

16.7

16.8

Deficit fiscal

(4.1)

(3.1)

(3.7)

Cuenta corriente

(4.6)

(3.5)

(4.0)

Exportac bien y serv

39.8

41.0

40.9

Ingresos fiscales

28.5

27.7

27.1

Inflacion del IPC

19.7

10.2

7.5

Apertura comercial

42.7

43.0

43.0

Dinero en sentido

amplio

49.1

49.1

Flujos netos de 

capital privado

4.1

3.2

3.0


El unico indicador que ha tenido un cambio significativo en la decada -globalizada y aperturista- para los paises en desarrollo (excluidos PPME) ha sido el indice de inflacion del IPC, consecuencia de los acuerdos con el FMI, lease: planes de reduccion del gasto publico, aumento de los impuestos, recesiones inducidas, privatizaciones, disminucion del gasto social, etc.; y la presion de los amigos de la banca para asegurarse: la rentabilidad de las inversiones a corto plazo -especulativas- en los paises emergentes. Las demas variaciones -insignificantes- las podriamos denominar diferencias de redondeo. O sea.

E - Actualmente la tasa arancelaria consolidada (no ponderada) que los paises industriales aplican a las manufacturas es bastante baja, alrededor de un 4% en promedio…

Segun el Cuadro 6.6 (Tariff barriers) publicado por el BM en su World Development Indicators (2001), que desarrollamos y comentamos en la Parte Segunda de este ensayo (TCEX 2.12), se puede observar lo siguiente:
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Barreras tarifarias

Todos los productos

Tarifa prome-

Desviacion 

Tarifa prome-

% de lineas

% de lineas

dio simple

standard de 

dio pondera-

con tar que

con tarifas

 

la tarif prom

do

superan 15%

especificas

         %

         %

         %

         %

         %

Union Europ

1988

3.2

5.6

3.6

3.6

13.8

1999

3.5

5.0

2.7

2.3

12.6

Japon

1988

5.9

8.0

3.3

8.6

11.5

1999

4.8

7.3

2.3

7.6

2.6

EEUU

1989

5.7

6.7

4.1

8.0

13.0

1999

4.3

11.4

2.8

6.3

8.3

   Productos primarios

Productos manufacturados

Tarifa prome-

Tarifa prome-

Tarifa prome-

Tarifa prome-

dio simple

dio pondera-

dio simple

dio pondera-

do

do

         %

         %

         %

         %

Union Europ

1988

7.9

2.8

1.9

4.1

1999

6.4

1.8

2.7

3.0

Japon

1988

10.4

3.7

4.7

2.9

1999

8.6

4.0

3.4

1.4

EEUU

1989

3.9

2.1

6.1

4.5

1999

4.8

2.0

4.2

2.9


Para el año 1999:

Todos los productos

Tarifa promedio simple: U.E 3.5%, Japon 4.8%, EEUU 4.3%

Medida de la dispersion de las tarifas con respecto a la tarifa promedio simple: U.E. 5%, Japon 7.3%, EEUU 11.4%

Tarifa promedio ponderado: U. E. 2.7%, Japon 2.3%, EEUU 2.8%

Porcentaje de lineas cuyas tarifas superan el 15%: U. E. 2.3%, Japon 7.6%, EEUU 6.3%

Porcentaje de lineas con tarifas especificas: U. E. 12.6%, Japon 2.6%, EEUU 8.3%

Productos primarios

Tarifa promedio simple U. E. 6.4%, Japon 4.0%, EEUU 2.0%

Tarifa promedio ponderado: U. E. 1.8%, Japon 4.0%, EEUU 2.0%

Productos manufacturados

Tarifa promedio simple: U. E. 2.7%, Japon 3.4%, EEUU 4.2%

Tarifa promedio ponderado: U. E. 3.0%, Japon 1.4%, EEUU 2.9%

Ademas deberiamos tener en cuenta el comentario que efectua el BM en el apartado about the data:…porque hay dificultades para combinar las barreras no arancelarias en un indicador agregado, no se las incluye en la tabla…

Tal vez de todo ello resulte una tasa arancelaria consolidada (no ponderada) de alrededor de un 4% en promedio, que los paises industriales aplican a las manufacturas, y que el Fondo aplaude como bastante baja…(lo dudamos).

Mas bien, nos sospechamos que de tanto utilizar conceptos como el cuasi-dinero, el Fondo ya este transitando por los caminos de las cuasi-verdades…(o cuasi-mentiras?).

Sera interesante ver como explica (justifica) el FMI la subida de un 30% en los aranceles para la importacion de acero por parte de EEUU (marzo 2002), que promete ir a mas (productos agricolas, semiconductores…y lo que sea necesario), en su proximo Informe sobre Perspectivas de la Economia Mundial.

Consideraran estas medidas como necesarias para la guerra contra el Eje del Mal?

Seguiran opinando que la tasa arancelaria consolidada de los paises industriales (al menos en el caso manifiesto de EEUU) es bastante baja?

Seguiran engañando con la ficticia liberacion multilateral?

O solo les quedara continuar imponiendo (sin ficciones) la liberacion unilateral (uno de los principales mecanismos utilizados por -y para?- los paises en desarrollo y transicion? (sic FMI, menos lo entre guiones)

F - Se ha ampliado la brecha entre ricos y pobres como resultado de la globalizacion?

(Segun el FMI)…Existe la percepcion  de que la apertura comercial y el proceso de globalizacion estan ampliando la brecha entre ricos y pobres tanto a nivel interno como entre los paises…A escala internacional, las pruebas acumuladas respaldan firmemente la tesis de que la apertura comercial estimula el crecimiento economico. Aunque la brecha del ingreso de muchos paises en desarrollo se ha ampliado con respecto a los paises industriales, ciertos paises que han logrado integrarse a la economia  mundial estan reduciendo esta brecha al conjugar la apertura comercial con condiciones macroeconomicas estables, una interferencia limitada del gobierno, y un aumento de la inversion institucional y en infraestructura…

Deseariamos contestar este parrafo utilizando datos del Global Economic Prospects, del BM – diciembre 1999:
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Crecimiento del PIB real per capita

Periodo 1966 - 2008

(Variacion anual del porcentaje de crecimiento)

1998 (1)

1996 - 1973

1974 - 1990

1991 - 1998

1999 - 2008p

Nivel mundial

5020

3.1

1.2

1.0

1.9

Economias de alto ingreso

25245

4.1

2.1

1.6

2.3

EEUU

31520

2.1

1.7

1.9

2.1

Japon

29995

8.7

3.0

1.2

1.6

Euro Zona

22210

4.3

2.0

1.4

2.8

Econ de B y M ingreso

1300

3.7

1.8

1.6

3.2

Asia

790

3.1

4.5

6.0

4.6

Latinoamerica & Caribe

4115

3.5

0.4

1.8

2.0

Asia Central y Europa

2260

5.1

3.2

(4.2)

3.4

N y M Este de Africa

1950

4.9

(1.7)

0.6

1.4

Africa Subsahariana

510

1.8

(0.8)

0.1

1.0

(1) PIB per capita dolares corrientes)


Entendemos que los datos -tozudos, como siempre- son lo suficientemente elocuentes como para requerir demasiados comentarios.

No se observan grandes beneficios en el periodo 1991 – 1998 (el de la mundializacion triunfal!) con respecto a etapas anteriores cuando no existia la globalizacion y las barreras arancelarias y sistemas proteccionistas se utilizaban como palancas del desarrollo economico.

Podriamos ir mas atras, en el tiempo, buscando datos, que permitan (permitieran?) apoyar las tesis del FMI.

Casualmente (una vez mas, y van…) el propio Fondo nos aporta informacion con referencia al cambio de posicion relativa de los paises segun su ingreso en el amplio periodo de 1900 a 2000 (el siglo extraordinario?) (Informe del FMI – mayo 2000)

Los resultados son:

1) Sobre 42 paises analizados solo 7 mejoraron de cuartil (16.67%)

2) Sobre 42 paises analizados, 25 se mantuvieron en el mismo cuartil (59.52%)

3) Sobre 42 paises analizados, 10 descendieron de cuartil (23.81%)

Hay que ser voluntarista para felicitarse por los resultados alcanzados.

O habra que pensar en la hipocresia?

       Tambien puede estudiarse la evolucion del PIB per capita regional como porcentaje 

      del pais lider, tal como surge del Informe del FMI  (mayo 2000),  que toma como

       referencia a Gran Bretaña en 1870 y 1900, y a EEUU en 1913 y años postriores.
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Producto Bruto Interno como porcentaje del pais lider (1870 - 2000) (1)

1870

1900

1913

1950

1973

2000

2000/1870

Europa Occidental

64.7

67.3

69.8

53.5

74.0

74.1

14.5

Terr de asen Eur (2)

74.8

87.6

98.7

96.7

96.8

96.5

29.0

Eur merid (inc Turquia)

34.0

34.2

33.0

21.1

36.2

36.1

6.2

Europa Oriental

33.3

29.9

31.9

27.5

34.6

15.5

(53.5)

Eur Orien (exc URSS)

35.9

35.1

38.2

23.9

30.9

13.3

(63.0)

URSS

31.4

26.5

28.0

29.6

36.5

16.6

(47.1)

America Latina

23.3

23.4

27.1

26.0

26.4

20.1

(13.7)

Asia

17.8

14.8

14.0

8.0

10.8

15.9

(10.7)

Asia (exc Japon/China)

19.0

14.4

13.7

7.8

8.6

8.3

(56.3)

Japon

22.7

24.7

25.1

19.6

66.3

75.6

233.0

China

16.0

14.2

13.0

6.4

7.1

23.0

43.8

Africa

14.7

10.9

10.8

8.7

7.9

4.8

(67.3)

Mundo

27.4

27.5

29.0

22.3

24.8

21.9

(20.0)

Partidas informativas:

PIB per capita (3)

EEUU

2457

4096

5307

9573

16607

27272

1010%

Reino Unido

3263

4593

5032

6847

11992

19704

503.9%

(1) Gran Bretaña en 1870 y 1900; EEUU en 1913 y años posteriores

(2) Australia, Canada, EEUU y Nueva Zelanda

(3) en dolares según la paridad de pedoer adquisitivo de 1990


       Al respecto pueden realizarse las siguientes observaciones:

1) El PIB per capita de Europa Occidental (como porcentaje del pais lider) crecio un 14.5%, en el periodo 1870 – 2000.

2) El PIB per capita de los Territorios de Asentamientos Europeos (como porcentaje del pais lider) crecio un 29.0% en el periodo 1870 – 2000.

3) El PIB per capita de Europa Meridional (incluida Turquia) (como porcentaje del pais lider) crecio un 29.0%, en el periodo 1870 – 2000.

4) El PIB per capita de Europa Oriental (como porcentaje del pais lider) se redujo un 53.5%, en el periodo 1870 – 2000 (excluida la URSS (-63.0%); URSS (-47.1%)).

5) El PIB per capita de America Latina (como porcentaje del pais lider) se redujo un 13.7% en el periodo 1870 – 2000.

6) El PIB per capita de Asia (como porcentaje del pais lider) se redujo un 10.7%, en el periodo 1870 – 2000 (excluidos Japon y China (-56.3%), Japon +233.0% y China +43.8%).

7) El PIB per capita de Africa (como porcentaje del pais lider) se redujo un 67.3%, en el periodo 1870 – 2000.

8) El PIB per capita del mundo (como porcentaje del pais lider) se redujo un 20%, en el periodo 1870 – 2000.

9) El PIB per capita (en dolares segun la paridad del poder adquisitivo de 1990) crecio en EEUU un 1010%, en el periodo 1870 – 2000 y crecio en el Reino Unido un 503.9%, en el periodo 1870 – 2000.

Hay alguna duda de quienes se beneficiaron del crecimiento economico del ultimo siglo?

Sin comentarios…

(Para aquellos que deseen profundizar en estos temas, les sugerimos ver los capitulos 2, 8 y 16 de nuestro ensayo anterior, Antiglobalizacion: caminos de heterodoxia)

G – Interfieren las reglas de comercio exterior en la formulacion de politicas internas?

Dejamos la respuesta a Naomi Klein, que en su libro No logo (2000), dice:

…Los constructores de marcas son los nuevos productores primarios de la asi llamada economia del conocimiento. Esta novedosa idea no solo ha originado campañas publicitarias de ultima moda, supertiendas cuasi religiosas y universidades corporativas utopicas. Tambien esta modificando el panorama de trabajo mundial. Despues de decidir cual es el alma de la empresa, las supermarcas se han desprendido de sus incomodos cuerpos, y nada resulta mas molesto, mas desagradablemente material, que las fabricas que manufacturan sus articulos. La razon del cambio es sencilla: construir una supermarca es un proyecto extraordinariamente caro, que necesita gestion, una atencion y una alimentacion constantes. Sobre todo, las supermarcas exigen mucho espacio donde estampar sus logos. Pero para que una empresa recupere costos, solo puede destinar una cantidad finita de dinero a cubrir todos los gastos: los de materias primas, los gastos fijos y de la creacion de marca...

Segun esta logica, las empresas no deben emplear sus limitados recursos en fabricas que exijan mantenimiento fisico, ni maquinas que se estropeen, ni en empleados que con seguridad han de envejecer y morir, sino que deben concentrar los recursos en los ladrillos y cementos virtuales que se emplean para construir las marcas; esto es, en el patrocinio, en los envases, en la expansion y en la publicidad…

Este cambio lento pero decisivo de las prioridades de las empresas ha dejado en una posicion precaria a los productores no virtuales, a los obreros, y a los artesanos…

Empresas que tradicionalmente se daban por satisfechas con un aumento del 100% entre el coste de la produccion en fabrica y el precio mayorista escarban el planeta para encontrar fabricas capaces de manufacturar productos tan baratos que ese aumento se acerque al 400%. Y como señala un informe de la ONU de 1997, los costes laborales consumen un porcentaje cada vez menor de los presupuestos corporativos, incluso en paises donde los salarios son de por si bajos. En cuatro de cada cinco paises en vias de desarrollo, la proporcion que representa la mano de obra en el valor añadido de la produccion es actualmente muy inferior que en la decada de 1970 y a comienzos de la de 1980…

En otras palabras, las marcas se han tragado todo el valor añadido…

Hallandose tan devaluado el proceso actual de produccion, no sorprende que las personas que realizan el trabajo productivo sean tratados como basura, como sobrantes.

Desde El Paso hasta Beijing, de San Francisco a Yakarta, de Munich a Tijuana, las marcas globales estan traspasando la responsabilidad de la produccion a los contratistas, les dejan hacer su trabajo, y ademas por poco precio, para que quede mucho dinero para crear marcas. Haciendolo muy barato…

A pesar de la brillantez conceptual de crear marcas si, no productos, la produccion tiene la enfadosa caracteristica de que nunca puede ser trascendida por completo: alguien debe ensuciarse las manos para fabricar productos a los que las marcas mundiales imponen sus significados. Y es aqui donde entran en juego las zonas de libre comercio. En Indonesia, China, Mejico, Vietnam, las Filipinas y en otros sitios, estan apareciendo zonas de procesamiento de exportaciones, como se las denomina, que se convierten en grandes productoras de ropa, de juguetes, de articulos electronicos, de maquinas y hasta de automoviles...

(En un apartado titulado: La insoportable levedad de Cavite), la autora relata:

…La zona de procesamiento de exportaciones de Cavite en Rosario, a 90 millas al sur de Manila, es la trastienda del boom de las marcas…Tras las puertas (50000 trabajadores) los obreros montan los productos terminados de nuestro mundo de marca: zapatillas deportivas Nike, pijamas de The Gap, pantallas de ordenadores IBM,  vaqueros Old Navy. Pero a pesar de la presencia de multinacionales tan ilustres, Cavite, al igual que la creciente cantidad de zonas de procesamiento de exportaciones que hay en todo el mundo en vias de desarrollo, puede muy bien ser uno de los pocos sitios en el mundo donde las supermarcas apenas se ven…De hecho, tratan de mantener la maxima discrecion…

Solo se me permitio realizar una visita al interior de la zona para entrevistarme con funcionarios; me dijeron que el acceso a las fabricas esta prohibido a todos menos a los importadores y los exportadores…

Parece que en Cavite la produccion se ha reducido al peor estado al que se puede llegar en nuestra epoca: las fabricas carecen de marca, los trabajadores son los intocables del mundo industrial…

En otras partes del mundo, los obreros viven en las zonas economicas, pero en Cavite no es asi: es un sitio exclusivamente dedicado al trabajo. Todo el color y el ruido de Rosario se detiene rapidamente ante la entrada, donde los obreros deben mostrar sus documentos de identidad a los guardias armados. Rara vez se permite entrar a los extraños, y en las rectas calles hay poco o ningun comercio, ni siquiera hay puestos de dulces, ni de bebidas. Cuando los autobuses y los taxis entran en la zona, tienen que reducir la velocidad y no tocar la bocina, lo que contrasta con las ruidosas calles de Rosario. Si todo esto da a Cavite el aspecto de ser otro pais, ello se debe a que en cierto modo lo es. La zona es una economia libre de impuestos, independiente de los gobiernos municipal y provincial; un estado militar en miniatura dentro de una democracia…

La OIT dice que hay al menos 850 ZPE (Zonas de Procesamiento de Exportacion) en todo el mundo, pero que la cifra probable alcanza mas bien las mil, que se extienden a 70 paises y emplean alrededor de 27 millones de obreros. La OMC calcula que el volumen de negocios de estas zonas oscila entre 200 y 250 mil millones de dolares…

Independientemente del pais donde se hallen las ZPE, la condicion de los trabajadores tiene una sorprendente similitud: la jornada laboral es larga; hasta catorce horas en Sri Lanka, doce en Indonesia, dieciseis en China del Sur y doce en Filipinas. La gran mayoria del personal se compone de mujeres, siempre jovenes y que siempre trabajan para subcontratistas de Corea, Taiwan o Hong Kong. Los contratistas reciben pedidos de empresas de EEUU, Gran Bretaña, Japon, Alemania o Canada. La gestion del personal es de corte militar, los supervisores son a menudo arbitrarios, los sueldos estan por debajo del nivel de supervivencia y el trabajo es poco cualificado y tedioso…

La relacion de las fabricas (continua el relato de Cavite), mas parecidas a cobertizos, con el campo que las rodea, con el pueblo cercano, con la tierra misma donde se yerguen, es tan tenue que parece que los puestos de trabajo que se trasladaron desde el Norte hasta aqui pueden evaporarse con la misma rapidez con que llegaron. Las fabricas estan construidas con materiales baratos y se hallan en un suelo alquilado, no comprado…

No me sorprende  que a las fabricas de las ZPE de Guatemala las llamen golondrinas. En la zona reina el miedo. Los gobiernos temen perder sus fabricas extranjeras, las fabricas temen perder sus marcas clientes, y los obreros sus inseguros trabajos. Estas fabricas no estan construidas sobre la tierra, sino en el aire…

Para atraer a las golondrinas a esta habil trampa, los gobiernos de los paises pobres ofrecen exenciones impositivas, leyes tolerantes y los servicios de las fuerzas armadas, siempre dispuestas a suprimir el descontento laboral. Para endulzar mas la oferta subastan a sus propios ciudadanos, compiten para ver cual fija el salario minimo mas reducido y permiten que los sueldos de los obreros sean inferiores al coste real de la vida…

La consideran suficiente respuesta?

Que opinan ustedes?

Y de paso, puede aplicarse -tambien- como respuesta a otro parrafo del FMI que decia:…Asi mismo, los paises en desarrollo, sobre todo los de mercados emergentes que se unieron a la tendencia de redistribucion del proceso productivo y de rapida expansion del comercio  intrasectorial, han contribuido a la reorientacion del comercio mundial hacia la produccion de manufacturas y servicios comerciales…

Ahora ya sabemos como.

Genial!!
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Resumen del escenario mundial de referencia a mediano plazo
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Indicadores economicos para los paises en desarrollo

excluidos los paises pobres muy endeudados (PPME)
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Crecimiento del PIB real per capita

Periodo 1966 - 2008
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Producto Bruto Interno como porcentaje del pais lider (1870 - 2000) (1)
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		TCEX 5.8

		Indicadores economicos para los paises en desarrollo

		excluidos los paises pobres muy endeudados (PPME)

		(Porcentaje del PIB)

				1990 - 1994		1995 - 1997		1998 - 1999

		PIB real per capita		1.6		1.7		0.2

		Ahorro		19.7		21.8		20.4

		Inversion total		24.2		26.3		24.9

		Inversion privada				16.7		16.8

		Deficit fiscal		(4.1)		(3.1)		(3.7)

		Cuenta corriente		(4.6)		(3.5)		(4.0)

		Exportac bien y serv		39.8		41.0		40.9

		Ingresos fiscales		28.5		27.7		27.1

		Inflacion del IPC		19.7		10.2		7.5

		Apertura comercial		42.7		43.0		43.0

		Dinero en sentido

		amplio		49.1		49.1

		Flujos netos de

		capital privado		4.1		3.2		3.0
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		TCEX 5.10

		Crecimiento del PIB real per capita

		Periodo 1966 - 2008

		(Variacion anual del porcentaje de crecimiento)

				1998 (1)		1996 - 1973		1974 - 1990		1991 - 1998		1999 - 2008p

		Nivel mundial		5020		3.1		1.2		1.0		1.9

		Economias de alto ingreso		25245		4.1		2.1		1.6		2.3

		EEUU		31520		2.1		1.7		1.9		2.1

		Japon		29995		8.7		3.0		1.2		1.6

		Euro Zona		22210		4.3		2.0		1.4		2.8

		Econ de B y M ingreso		1300		3.7		1.8		1.6		3.2

		Asia		790		3.1		4.5		6.0		4.6

		Latinoamerica & Caribe		4115		3.5		0.4		1.8		2.0

		Asia Central y Europa		2260		5.1		3.2		(4.2)		3.4

		N y M Este de Africa		1950		4.9		(1.7)		0.6		1.4

		Africa Subsahariana		510		1.8		(0.8)		0.1		1.0

		(1) PIB per capita dolares corrientes)





Hoja2

		





Hoja3

		






_1082491453.xls
Hoja1

		TCEX 5.11

		Producto Bruto Interno como porcentaje del pais lider (1870 - 2000) (1)

				1870		1900		1913		1950		1973		2000		2000/1870

		Europa Occidental		64.7		67.3		69.8		53.5		74.0		74.1		14.5

		Terr de asen Eur (2)		74.8		87.6		98.7		96.7		96.8		96.5		29.0

		Eur merid (inc Turquia)		34.0		34.2		33.0		21.1		36.2		36.1		6.2

		Europa Oriental		33.3		29.9		31.9		27.5		34.6		15.5		(53.5)

		Eur Orien (exc URSS)		35.9		35.1		38.2		23.9		30.9		13.3		(63.0)

		URSS		31.4		26.5		28.0		29.6		36.5		16.6		(47.1)

		America Latina		23.3		23.4		27.1		26.0		26.4		20.1		(13.7)

		Asia		17.8		14.8		14.0		8.0		10.8		15.9		(10.7)

		Asia (exc Japon/China)		19.0		14.4		13.7		7.8		8.6		8.3		(56.3)

		Japon		22.7		24.7		25.1		19.6		66.3		75.6		233.0

		China		16.0		14.2		13.0		6.4		7.1		23.0		43.8

		Africa		14.7		10.9		10.8		8.7		7.9		4.8		(67.3)

		Mundo		27.4		27.5		29.0		22.3		24.8		21.9		(20.0)

		Partidas informativas:

		PIB per capita (3)

		EEUU		2457		4096		5307		9573		16607		27272		1010%

		Reino Unido		3263		4593		5032		6847		11992		19704		503.9%

		(1) Gran Bretaña en 1870 y 1900; EEUU en 1913 y años posteriores

		(2) Australia, Canada, EEUU y Nueva Zelanda

		(3) en dolares según la paridad de pedoer adquisitivo de 1990
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		TCEX 2.12

		Barreras tarifarias

				Todos los productos

				Tarifa prome-		Desviacion		Tarifa prome-		% de lineas		% de lineas

				dio simple		standard de		dio pondera-		con tar que		con tarifas

						la tarif prom		do		superan 15%		especificas

				%		%		%		%		%

		Union Europ

		1988		3.2		5.6		3.6		3.6		13.8

		1999		3.5		5.0		2.7		2.3		12.6

		Japon

		1988		5.9		8.0		3.3		8.6		11.5

		1999		4.8		7.3		2.3		7.6		2.6

		EEUU

		1989		5.7		6.7		4.1		8.0		13.0

		1999		4.3		11.4		2.8		6.3		8.3

				Productos primarios				Productos manufacturados

				Tarifa prome-		Tarifa prome-		Tarifa prome-		Tarifa prome-

				dio simple		dio pondera-		dio simple		dio pondera-

						do				do

				%		%		%		%

		Union Europ

		1988		7.9		2.8		1.9		4.1

		1999		6.4		1.8		2.7		3.0

		Japon

		1988		10.4		3.7		4.7		2.9

		1999		8.6		4.0		3.4		1.4

		EEUU

		1989		3.9		2.1		6.1		4.5

		1999		4.8		2.0		4.2		2.9
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		TCEX 5.7

		Resumen del escenario mundial de referencia a mediano plazo

		(Variacion porcentual)

				Promedio de				Promedio		Promedio		Banco

				8 años				de 4 años		de 4 años		Mundial

				1982-89		1990-97		1998-01		2002-05		2002-08 E

		PIB real mundial		3.6		3		3.5		4.2		3.2

		Economias avanzadas		3.4		2.6		3		3		2.7

		Paises en desarrollo		4.3		5.8		4.4		5.9		4.9

		Paises en transicion		3.1		(5.1)		1.8		4.4		3.7

		Volumen del comercio

		mundial		5.0		6.6		5.9		6.7

		Importaciones

		Economias avanzadas		6.4		6.1		6.9		6.2

		Paises en desarrollo		1.1		9.3		4.5		9.1

		Paises en transicion		2.7		(0.9)		2.5		6.3

		Exportaciones

		Economias avanzadas		5.3		6.9		5.5		6.2

		Paises en desarrollo		3.8		9.4		6.0		8.8

		Paises en transicion		2.8		(0.3)		5.4		5.8

		Relac de intercambio

		Economias avanzadas		1.3		(0.2)		0.3		0.1

		Paises en desarrollo		(3.5)				(0.5)		(0.3)

		Paises en transicion		(0.1)		(2.5)		(1.0)		(0.1)

		(Porcentaje del PIB)

		Balanza en cta cte

		Economias avanzadas		(0.3)		0.1		(0.5)		(0.8)

		Paises en desarrollo		(0.2)		(1.9)		(0.8)		(1.5)

		Paises en transicion		0.4		(1.1)		(1.8)		(2.3)

		Deuda externa total

		Paises en desarrollo		37.2		36		36.7		32.2

		Paises en transicion		8.4		33.6		48.8		44.5

		Servicio de la deuda		4.6		4.8		5.8		4.9
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